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Hypotheken
Middels HypotheekNet, onderdeel van
onze groep, ondersteunen we je graag
bij de financiering van jouw woning.

Business 
Kennis van de regio en het juiste
netwerk zijn van belang voor het vinden
van passende huisvesting. 

Vastgoedbeheer
Wij ondersteunen op het gebied van
woningbeheer/-verhuur en commercieel
vastgoed.

Verzekeringen
Als assurantiebemiddelingsbedrijf zijn
wij de schakel tussen onze cliënten en
de verzekeringsmaatschappijen. 

Pensioenen
Onze pensioenadviseurs denken graag
met je mee over het pensioen van
jouzelf of van werknemers.

Op de hoogte blijven?
 Houdt onze website en socials in de gaten!

Wonen
Ieder huis heeft zijn eigen verhaal. Of u
nu samen gaat wonen, groter wilt wonen
of juist kleiner, wij staan voor u klaar.

Full service,
met typisch oosterse nuchterheid

Full service,
met typisch oosterse nuchterheid



Rico ten Hag Michel ten Hag



Geachte lezer,

Voor u ligt de nieuwste editie van de
woningmarktrapportage van ten Hag Makelaarsgroep,
waarin wij terugblikken op het derde kwartaal van 2026. 

In deze rapportage nemen wij u mee in de actuele
ontwikkelingen op de woningmarkt in Oost-Nederland,
gebaseerd op de meest recente cijfers én op de dagelijkse
praktijk van onze makelaars. 

Het beeld van de woningmarkt is dit kwartaal minder
eenduidig dan voorheen. Ontwikkelingen in aanbod,
verkoopaantallen, prijzen en verkooptijden verschillen
duidelijk per plaats, woningtype en prijsklasse. Juist
daardoor zijn algemene conclusies steeds minder
toereikend en blijft lokale kennis, gecombineerd met een
goede duiding van de cijfers, onmisbaar.

Voor zowel kopers als verkopers vraagt de huidige markt om een doordachte aanpak. Aantrekkelijke
woningen kunnen nog altijd snel worden verkocht en overbieden komt regelmatig voor, terwijl op
andere plekken juist wat meer keuze en onderhandelingsruimte ontstaat.

In deze rapportage combineren wij daarom marktdata met inzichten uit onze regionale praktijk, zodat
u niet alleen ziet wat er verandert, maar vooral wat dit voor uw situatie kan betekenen.
Wij hopen dat deze rapportage u helpt om de woningmarkt beter te begrijpen en weloverwogen
keuzes te maken.

Heeft u vragen over de ontwikkelingen in uw woonplaats of wilt u sparren over uw eigen situatie?
Onze specialisten staan graag voor u klaar.

Met vriendelijke groet,
ten Hag Makelaarsgroep b.v.
Michel ten Hag

VoorwoordVoorwoordVoorwoord



Selectiever, maar niet stil
De woningmarkt in het werkgebied van ten Hag laat in het derde kwartaal van 2026 geen eenduidig beeld
zien. Ten opzichte van het tweede kwartaal is het aanbod in de meeste gemeenten kleiner geworden, maar
vergeleken met een jaar geleden staat er vrijwel overal duidelijk meer te koop in 19 van de 23 gemeenten die
wij volgen ligt het aanbod hoger dan in Q3 2025. De markt is daarmee minder krap dan vorig jaar, al hebben
kopers lang niet overal veel keuze. Het aantal verkopen ligt in 19 van de 23 gemeenten lager dan in het
tweede kwartaal. Dat vraagt om nuance: de cijfers laten niet zien of dit komt door minder vraag, minder
passend aanbod of het zomerseizoen. Wei valt op dat er minder vaak boven de vraagprijs wordt verkocht. De
markt wordt dus niet stil, maar wel selectiever.

Marktbeeld Q3 2026

Prijzen: stevig, maar kijk ook naar de m2 -prijs
De prijs per vierkante meter ligt in de meeste gemeenten hoger dan een jaar geleden. Grote sprongen in de
mediane vraag- of transactieprijs van een gemeente komen vaak door een andere samenstelling van het
aanbod, bijvoorbeeld meer vrijstaande woningen, en niet door een echte prijsstijging. De m2-prijs geeft dan
een betrouwbaarder beeld. In vijf gemeenten - Borne, Montferland, Oost Gel re, Voorst en Winterswijk - ligt de
m2-prijs zelfs iets onder het niveau van vorig jaar.

Wat betekent dit voor jou?
Verkopers: verkopen kan nog steeds snel en tegen een stevige prijs, maar niet vanzelf. Een realistische
vraagprijs, een sterke eerste presentatie en goede timing worden belangrijker. Kopers: op sommige plekken
ontstaat meer ruimte om woningen goed te vergelijken, terwijl aantrekkelijke woningen nog altijd snel weg
zijn. Goed voorbereid zijn blijft belangrijk - flnancien en woonwensen vooraf helder.

De cijfers per vestiging in een oogopslag



Aanbod
Het woningaanbod bedraagt in Q3 2026 271 woningen,
een erg kleine daling van 1,1%. Op jaarbasis is het verschil
groter: ten opzichte van Q3 2025 (195 woningen) staan er
nu 76 woningen meer te koop, een stijging van 39,0%. Het
gemiddeld aanbod lag in 2025 op 223 woningen. Kopers
hebben vrijwel gelijke keuze dan vorig kwartaal, maar
duidelijk meer keuze dan een jaar geleden.  

Aantallen
In Q3 2026 zijn 319 woningen verkocht, 7,8% minder dan in
Q2 2026. Op jaarbasis daalt het aantal transacties met 4,8%
ten opzichte van Q3 2025, de meest betrouwbare
vergelijkingsbasis voor dit kwartaal. 55,9% van de woningen
werd boven de vraagprijs verkocht (Q2 2026: 63,8%). Kopers
worden kritischer en overbieden is minder vanzelfsprekend. 

ten Hag Enschede

Vraagprijzen
De mediane vraagprijs bedraagt €488.432, een stijging van
10,3% ten opzichte van Q2 2026. Ten opzichte van Q3 2025 
(€483 622) is dat + 1,0%. Deze beweging zegt vooral iets
over de samenstelling van het huidige aanbod en minder
over de prijs van een individuele woning. 

Transactieprijzen
De mediane transactieprijs bedraagt €426.996. Dat is een
stijging van 1,5% ten opzichte van Q2 2026. Op jaarbasis 
liggen de transactieprijzen -1,1% ten opzichte van Q3 2025.

Prijs per m² 
De m²-prijs groeide structureel in de afgelopen jaren: van
gemiddeld €3.245/m² in 2024 naar €3.473/m² in 2025, een
stijging van 7.0%. In 2026 vlakte de prijsstijging af tot een
niveau van €3.544 in Q3. 

Looptijd 
De mediane verkoop tijd bedraagt 33 dagen, dat is nagenoeg
gelijk aan vorig kwartaal. Op jaarbasis is de looptijd met 4
dagen toegenomen. 

Krapte-indicator
De krapte-indicator staat in Q3 2026 op 2,5. Het
jaargemiddelde over 2025 bedroeg 1,9. Ten opzichte van
Q3 2025 (1,7) is de markt wat ruimer geworden. Ter
referentie een evenwichtige markt heeft een waarde van
4,5. De huidige stand duidt op een structureel krappe
markt. 

Aanbod 
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Makelaar aan het woord
"We merken dat de woningmarkt in Enschede stabiliseert" vertelt Leontien, makelaar
bij ten Hag Enschede. "Vanwege het hoge woningaanbod vlakt de prijsstijging af. 
De vraagzijde aan de kant van de startersmarkt neemt af omdat veel starters afhaken
vanwege de stijgende rentes. Kopers krijgen iets meer ruimte om over een aankoop
of bieding na te denken"



“Meer aanbod geeft woningzoekers in
Hengelo weer wat meer te kiezen, maar
met de aanhoudende krapte blijft goed

voorbereid zijn belangrijk.”
ten hag Hengelo



Aanbod
Het woningaanbod bedraagt in Q3 2026 97 woningen, een
daling van 19,2% ten opzichte van Q2 2026. Op jaarbasis is
het verschil groter: ten opzichte van Q3 2025 staan er nu
22 woningen meer te koop, een stijging van 29,3%. Het
gemiddeld aanbod lag in 2025 op 91 woningen. Kopers
hebben daarmee minder keuze dan vorig kwartaal, maar
duidelijk meer dan een jaar geleden.

ten Hag Almelo

Aantallen
In Q3 2026 zijn 160 woningen verkocht, 23,4% minder dan
in Q2 2026. Op jaarbasis daalt het aantal transacties met
6,4% ten opzichte van Q3 2025 - de meest betrouwbare
vergelijkingsbasis voor dit kwartaal. 56,8% van de
woningen werd boven de vraagprijs verkocht (Q2 2026:
63,6%) - kopers worden kritischer en overbieden is minder
vanzelfsprekend.

Vraagprijzen
De mediane vraagprijs bedraagt €516.264, een stijging van
10,4% ten opzichte van Q2 2026. Deze beweging zegt
vooral iets over de samenstelling van het huidige aanbod,
waar alle categorieën dalen blijft het aantal vrijstaande
woningen gelijk, en minder over de prijs van een
individuele woning.

Krapte-indicator
De krapte-indicator staat in Q3 2026 op 1,8 (02 2026: 1,7). Het
jaargemiddelde over 2025 bedroeg 1,6. Ten opzichte van Q3
2025 (1,3) is de markt wat ruimer geworden. Ter referentie:
een evenwichtige markt heeft een waarde van 4,5 - de
huidige stand duidt op een structureel krappe markt.

Looptijd
De mediane verkooptijd bedraagt 35 dagen - 6 dagen
langzamer dan het vorige kwartaal (Q2 2026: 29 dagen). Op
jaarbasis is de looptijd met 9 dagen toegenomen (Q3 2025:
26 dagen) - kopers nemen iets meer bedenktijd.

Prijs per m² 
De m2-prijs bedraagt in Q3 2026 €3.344, +2,2% ten opzichte
van Q2 2026. Gemiddeld lag de m2-prijs in 2025 op €3.051
m2; op jaarbasis is de m2-prijs 5,9% hoger dan in Q3 2025.
Dus ook de m2-prijs, laat een verdere stijging zien.

Transactieprijs
De mediane transactieprijs bedraagt €402.927. De prijs blijft
de afgelopen 3 kwartalen licht stijgen (+0,4% dit kwartaal). Op
jaarbasis liggen de transactieprijzen + 7,8% ten opzichte van
Q3 2025.



Aantallen
In Q3 2026 zijn 293 woningen verkocht, 16,8% minder dan in
Q2 2026. Op jaarbasis groeit het aantal transacties met 1,0%.
76,0% van de woningen werd boven de vraagprijs verkocht
(Q2 2026: 83,1 %) - kopers worden kritischer en overbieden is
minder vanzelfsprekend. 

ten Hag Deventer

Aanbod
Het woningaanbod bedraagt in Q3 2026 137 woningen,
een daling van 17,0% ten opzichte van Q2 2026. Op
jaarbasis is het verschil groter: ten opzichte van Q3 2025
(111 woningen) staan er nu 26 woningen meer te koop,
een stijging van 23,4%. Het gemiddeld aanbod lag in 2025
op 142 woningen. Kopers hebben daarmee minder keuze
dan vorig kwartaal, maar duidelijk meer dan een jaar
geleden. 

Vraagprijzen
De mediane vraagprijs bedraagt €612.984, een stijging
van 9,2% ten opzichte van Q2 2026. Ten opzichte van Q3
2025 (€586.172) is dat +4,6%. Deze beweging zegt vooral
iets over de samenstelling van het huidige aanbod (meer
of minder vrijstaande woningen) en minder over de prijs
van een individuele woning. Transactieprijzen

De mediane transactieprijs bedraagt €517.125. Dat is een
daling van 1,5% ten opzichte van Q2 2026. Op jaarbasis
liggen de transactieprijzen + 1,8% ten opzichte van Q3 2025. 

Looptijd 
De mediane verkooptijd bedraagt 26 dagen - 4 dagen
langzamer dan het vorige kwartaal (Q2 2026: 22 dagen).
Op jaarbasis is de looptijd met 2 dagen toegenomen (Q3
2025: 24 dagen) - kopers nemen iets meer bedenktijd. Krapte-indicator

De krapte-indicator staat in Q3 2026 op 1,4 (Q2 2026: 1,4).
Het jaargemiddelde over 2025 bedroeg 1,3. Ten opzichte
van Q3 2025 (1,1) is de markt wat ruimer geworden. Ter
referentie: een evenwichtige markt heeft een waarde van 4,5
- de huidige stand duidt op een structureel krappe markt. 

Prijs per m² 
De m2-prijs bedraagt in Q3 2026 €4.451, dat is hetzelfde
als het kwartaal ervoor. Gemiddeld lag de m2-prijs in 2025
op €4.246/m2; op jaarbasis is de m2-prijs 3,2% hoger dan
in Q3 2025. De prijsstijging vlakt af. 

Makelaar aan het woord
"De trend van de lichte verschuiving die we de afgelopen kwartalen zien, zet zich
geleidelijk voort." vertelt Rowie, makelaar bij ten Hag Deventer. "De transactieprijzen
zijn licht gedaald, terwijl de looptijd juist is toegenomen. Daarentegen zien we wel dat
het aanbod in het afgelopen kwartaal is afgenomen."



Aanbod
Het woningaanbod bedraagt in Q3 2026 53 woningen, een
daling van 41,8% ten opzichte van Q2 2026. Op jaarbasis:
ten opzichte van Q3 2025 (61 woningen) staan er nu 8
woningen minder te koop, een daling van 13, 1 %. Het
gemiddeld aanbod lag in 2025 op 71 woningen. Kopers
hebben daarmee minder keuze dan vorig kwartalen, ten
opzichte van een jaar geleden. 

ten Hag Doetinchem

Aantallen
In Q3 2026 zijn 162 woningen verkocht, 10,5% minder dan
in Q2 2026. Op jaarbasis daalt het aantal transacties met
6,9% ten opzichte van Q3 2025 - de meest betrouwbare
vergelijkingsbasis voor dit kwartaal. 78,4% van de
woningen werd boven de vraagprijs verkocht (Q2 2026:
88,8%) - kopers worden kritischer en overbieden is minder
vanzelfsprekend. 

Vraagprijzen
De mediane vraagprijs bedraagt €720.828, een stijging van
36,3% ten opzichte van Q2 2026. Ten opzichte van Q3
2025 (€511.860) is dat +40,8%. Deze beweging zegt vooral
iets over de samenstelling van het huidige aanbod. Waar
vrijwel alle categorieën in het aanbod dalen, blijft het
aantal vrijstaande woningen gelijk.

Krapte-indicator
De krapte-indicator staat in Q3 2026 op 1,0 (02 2026: 1,5). Het
jaargemiddelde over 2025 bedroeg 1,3. Ter referentie: een
evenwichtige markt heeft een waarde van 4,5 - de huidige
stand duidt op een structureel krappe markt. 

Looptijd
De mediane verkooptijd bedraagt 25 dagen - 2 dagen
langzamer dan het vorige kwartaal (Q2 2026 23 dagen). Op 
jaarbasis is de looptijd vrijwel gelijk gebleven (Q3 2025: 24
dagen). 

Prijs per m² 
De m2-prijs bedraagt in Q3 2026 €3.794, +3,0% ten opzichte
van Q2 2026. Gemiddeld lag de m2-prijs in 2025 op 
€3.628/m2; op jaarbasis is de m2-prijs 2,9% hoger dan in
Q3 2025. De m2-prijs, de zuiverste prijsmaatstaf, laat een
verdere stijging zien. 

Transactieprijs
De mediane transactieprijs bedraagt €492.179. Dat is een
stijging van 7,3% ten opzichte van Q2 2026. Op jaarbasis
liggen de transactieprijzen +5,4% ten opzichte van Q3 2025.

“De woningmarkt blijft krap merken wij in
Doetinchem, maar ook kopers 

worden kritischer.”
ten Hag Doetinchem



“De markt in Zutphen blijft sterk, met volop
beweging bij gewilde woningen.”

ten Hag Zutphen

Aanbod
Het woningaanbod bedraagt in Q3 2026 60 woningen, een
daling van 17,8% ten opzichte van Q2 2026. Op jaarbasis:
ten opzichte van Q3 2025 (59 woningen) staan er nu 1
woning meer te koop, een stijging van 1,7%. Het
gemiddelde aanbod lag in 2025 op 71 woningen. Kopers
hebben daarmee minder keuze van vorig kwartaal. 



Aanbod
Het woningaanbod bedraagt in Q3 2026 151 woningen,
een daling van 17,0% ten opzichte van Q2 2026. Op
jaarbasis is juist sprake van een duidelijke stijging: ten
opzichte van Q3 2025 (112 woningen) staan er nu 39
woningen meer te koop, een stijging van 34,8%. Het
gemiddeld aanbod lag in 2025 op circa 160 woningen.
Kopers hebben daarmee minder keuze dan vorig
kwartaal. De markt blijft desondanks krap, waardoor de
verkoopbaarheid van woningen nog steeds gunstig is.

ten Hag Zwolle

Aantallen
In Q3 2026 zijn 338 woningen verkocht, 13,6% minder dan in Q2
2026. Op jaarbasis daalt het aantal transacties met 4,2% ten
opzichte van Q3 2025. Van de verkochte woningen werd 79,9%
boven de vraagprijs verkocht, tegenover 83,3% in Q2 2026. Dat
percentage is iets afgenomen, maar blijft op een hoog niveau.

Looptijd 
De mediane verkooptijd bedraagt in Q3 2026 23 dagen en is
daarmee gelijk aan het vorige kwartaal. Ook ten opzichte
van Q3 2025 (24 dagen) is nauwelijks verandering
zichtbaar. Woningen worden in Zwolle daarmee nog steeds
relatief snel verkocht.

Krapte-indicator
De krapte-indicator staat in Q3 2026 op 1,3, tegenover 1,4 in Q2
2026. Het gemiddelde over 2025 bedroeg circa 1,5. Ten opzichte
van Q3 2025, toen de indicator op 1,0 stond, is de markt iets ruimer
geworden. Ter referentie: bij een waarde rond 4,5 wordt doorgaans
gesproken van een evenwichtige markt. Met een krapte-indicator
van 1,3 blijft de woningmarkt in Zwolle dan ook zeer krap.

Prijs per m² 
De mediane m²-prijs bedraagt in Q3 2026 € 4.596, een daling van
1,8% ten opzichte van Q2 2026. Gemiddeld lag de m²-prijs in
2025 op circa € 4.428 per m². Op jaarbasis ligt de m²-prijs 2,9%
hoger dan in Q3 2025. De prijs per vierkante meter laat dit
kwartaal dus een lichte afkoeling zien, terwijl het niveau nog wel
hoger ligt dan een jaar geleden. De ontwikkeling laat daarmee
een gemengd beeld zien. Op korte termijn is sprake van een
lichte correctie, terwijl het prijsniveau op langere termijn nog
steeds hoger ligt dan een jaar geleden. De Zwolse woningmarkt
blijft daarmee op een hoog prijsniveau, al lijkt de stijging van de
m²-prijzen dit kwartaal wat minder sterk door te zetten.

Transactieprijzen
De mediane transactieprijs bedraagt in Q3 2026 € 544.467. Dat
is een daling van 4,7% ten opzichte van Q2 2026. Vergeleken
met Q3 2025 liggen de transactieprijzen 5,0% hoger. De
prijsontwikkeling laat daarmee op kwartaalbasis een terugval
zien, terwijl het niveau nog steeds boven dat van een jaar
geleden ligt.

Vraagprijzen
De mediane vraagprijs bedraagt in Q3 2026 € 683.787,
een stijging van 7,6% ten opzichte van Q2 2026. Ten
opzichte van Q3 2025 (€ 694.224) ligt de mediane
vraagprijs circa 1,5% lager. De vraagprijzen zijn dit
kwartaal dus duidelijk opgelopen, maar blijven nog net
onder het niveau van een jaar geleden.

“We zien in de praktijk wel dat het steeds
belangrijker wordt om samen met de

opdrachtgever goed naar de vraagprijs te
kijken. Een te hoge vraagprijs kan ervoor

zorgen dat de looptijd aanzienlijk oploopt;
bij individuele woningen zien we hierin

soms flinke uitschieters”
ten Hag Zwolle





Voor de regionale cijfers van de Achterhoek is
gekeken naar de gemeenten

 Aalten, Berkelland, Bronckhorst, Doetinchem,
Montferland, Oost Gelre, Oude IJsselstreek en

Winterswijk. Samen vormen deze gemeenten de
basis voor de ontwikkelingen en trends die in deze

rapportage voor de Achterhoek worden beschreven.





















Voetnoten

Aan het einde van een kwartaal zijn nog niet alle
verkopen geregistreerd. In de analyses wordt daarom
een correctie aangebracht voor de aantallen
transacties. Deze correctie is gebaseerd op de
achteraf geregistreerde aantallen in voorafgaande
perioden. In de prijzen en looptijden (medianen)
worden voor de betreffende periode geen correcties
aangebracht. Echter de voorlaatste periode wordt wel
aangepast met de meest actuele – definitieve –
cijfers. Daarom kunnen de in deze rapportage
gepresenteerde cijfers voor de voorlaatste periode
verschillen van de cijfers gepresenteerd in onze vorige
woningmarktrapportage. Tevens kunnen er verschillen
zijn opgetreden tussen de historische
gegevens die in deze rapportage zijn gepresenteerd en
die van eerdere rapportages. Deze verschillen worden
veroorzaakt door een andere keuze van
meetmomenten.

De gekozen woningmarktgebieden hebben een
duidelijke regionale samenhang en kunnen qua
samenstelling afwijken van bestaande NVM-regio’s.

Door verbetering van de gebiedsindelingen en het
alsnog wel of niet kunnen toekennen van postcodes
aan gemeenten is het mogelijk dat objecten die eerst
niet meegenomen werden in de berekeningen, nu wel
meedoen of andersom. De kwaliteit van de cijfers is er
daardoor op vooruit gegaan.

In de rapportages worden medianen gebruikt. Dit is de
middelste waarneming uit de reeks van alle
waarnemingen. In de tekst zijn de categorie
“appartementen vóór 1970” en de categorie
“appartementen na 1970” in de analyse soms
gecomprimeerd vanwege de geringe verschillen
onderling. In dat geval hanteren wij de term “categorie
appartementen”, dus zonder uitsplitsing.

Bron: cijfermateriaal NVM

© Copyright. Niets uit deze uitgave mag worden
verveelvoudigd en / of openbaar gemaakt door middel
van druk, fotokopie, microfilm of op andere wijze,
zonder toestemming van de ten Hag Makelaarsgroep
b.v.



Hypotheken en ten Hag, daar kun je op vertrouwen.

ONAFHANKELIJK ADVIES VAN ONZE HYPOTHEEKADVISEURS
Een hypotheek afs lu i ten doet  u  n iet  iedere dag.  De hypotheekadviseurs
van HypotheekNet  -  ten Hag gelukkig wel .  Z i j  zorgen ervoor  dat  u  de
voordel igste opt ie  v indt  d ie b i j  uw s i tuat ie  past .  

De onafhankel i jke hypotheekadviseurs hebben een landel i jk  netwerk
achter  z ich.  U s lu i t  zorgeloos uw hypotheek af .

Regionale kennis  met  landel i jk  netwerk
Onafhankel i jke adviseurs
Gunst igste hypotheek voor  u

binnendienst@hypnet.nl  o f
bel  naar:  053-8506006

IN ONS ADVIES STAAT JOUW BELANG CENTRAAL

WETEN HOEVEEL U KUNT FINANCIEREN?
Bent  u opzoek naar  een nieuwe woning en benieuwd hoeveel  u  exact  kan
f inancieren? Neem contact  met  ons op!

De medewerkers van
HypotheekNet  -  ten Hag
zi jn  te  v inden op de
kantoren van ten Hag 

Neem vr i jb l i jvend contact  op



 Je woning moet goed beschermd zijn tegen alle risico's van buitenaf. Graag maken wij van deze gelegenheid
gebruik om je te attenderen op onze woonhuisverzekering. Deze dekt onder andere schade als gevolg van
brand, ontploffing, blikseminslag, inbraak, diefstal, storm, waterschade, rook- en roetschade, neervallen van
luchtvaartuigen, aanrijding en aanvaring, omvallen van bomen en (indien gewenst) alle van buiten komende
onheilen.

De opstalverzekering kan ondergebracht worden in het door ons speciaal ontwikkelde ten Hag Privé-Pakket. Het
ten Hag Privé-Pakket is een slimme en voordelige manier van verzekeren. Vrijwel alle gangbare
(gezins)verzekeringen kunnen in het pakket worden ondergebracht in drie verschillende categorieën: wonen,
verkeer en recreatie. Denk hierbij aan de inboedel-, aansprakelijkheids-, rechtsbijstand-, auto- en bijvoorbeeld de
doorlopende reisverzekering.

Het ten Hag Privé-Pakket kent een aantal aantrekkelijke voordelen, zoals:
Pakketkorting vanaf 3 verzekeringen: hoe meer verzekeringen je onderbrengt in het pakket, hoe hoger de
pakketkorting. Deze kan oplopen tot maar liefst 10% bij 6 of meer verzekeringen.
Termijnbetaling zonder kostenopslag: je bepaalt zelf of je per maand, kwartaal, halfjaar of jaar je premie wilt
voldoen. Voor de premie maakt dit geen verschil.
Één polisblad: al je verzekeringen overzichtelijk op één polisblad.
Mijn pagina: eenvoudig en snel je eigen polisgegevens beheren via financieel.tenhag.nl
Dekking: zeer ruime dekking tegen alle plotselinge en onvoorziene van buiten komende onheilen voor de
opstal- en inboedelverzekering.

 

 

OPSTALVERZEKERING

 Wil je meer weten over onze financiële dienstverlening?

Neem dan gerust contact met ons op! Indien je dit wenst, kunnen wij je in een persoonlijk gesprek verder
informeren over de mogelijkheden. Je kunt ons bereiken via (053) 850 60 70.

https://financieel.tenhag.nl/?utm_source=chatgpt.com


VERZEKERINGEN

ALLES GEREGELD BIJ ÉÉN VERTROUWD ADRES

Bij ten Hag bundel je eenvoudig al je verzekeringen in één overzichtelijk pakket. Jij kiest zelf welke dekkingen
passen bij jouw situatie. Wij zorgen dat alles perfect op elkaar aansluit. 

Of je nu particulier bent of ondernemer, ons team van ervaren adviseurs staat voor je klaar. Met kennis van
hypotheken, verzekeringen, pensioenen en financiële planning helpen we je vooruit, altijd met een nuchtere
blik en duidelijke uitleg.

Hypotheekadvies bij aankoop,
verhuizing of oversluiten
Inboedel-, woonhuis- en
autoverzekeringen
Reis-, aansprakelijkheids- en
uitvaartverzekeringen

PARTICULIEREN

Advies over zakelijke
verzekeringen, zoals verzuim- of
bedrijfsaansprakelijkheid
Oplossingen voor transport- en
milieuschaderisico’s
Begeleiding bij pensioen en
financiële planning

ONDERNEMERS

Onafhankelijk en deskundig
advies
Eén aanspreekpunt voor al je
financiële vragen
Transparant, zonder kleine
lettertjes
Regionaal betrokken en altijd
dichtbij

WAAROM TEN HAG?

 Wil je meer weten over onze financiële dienstverlening?

Neem dan gerust contact met ons op! Indien je dit wenst, kunnen wij je in een persoonlijk gesprek
verder informeren over de mogelijkheden. Je kunt ons bereiken via (053) 850 60 70.



VASTGOEDMANAGEMENT

ZORGELOOS VASTGOEDBEHEER BIJ ÉÉN VERTROUWD ADRES

Bij ten Hag nemen wij het beheer van je vastgoed volledig uit handen. Of het nu gaat om één object of een
complete portefeuille: wij zorgen voor overzicht, continuïteit en een optimaal rendement.
Wij stemmen ons beheer af op jouw situatie en zorgen dat alles perfect geregeld is. Van huurderscontact tot
administratie en onderhoud, je hebt er geen omkijken naar. Ook voor professioneel VvE-beheer kun je bij ons
terecht. Wij ondersteunen Verenigingen van Eigenaars op administratief, financieel en technisch gebied.
Of je nu particuliere belegger bent of zakelijk eigenaar, ons team van specialisten staat voor je klaar. Met
kennis van de markt en een persoonlijke aanpak zorgen wij voor duurzaam en professioneel vastgoedbeheer.

Coördinatie van onderhoud,
reparaties en inspecties
Aanspreekpunt voor huurders en
begeleiding bij verhuur en
leegstand
Beheer van huurbetalingen,
huurindexaties en servicekosten
Financiële administratie en
rapportages

VASTGOEDBEHEER

Persoonlijke en betrokken aanpak
Eén aanspreekpunt voor uw
vastgoed
Kennis van de regionale markt
Focus op rendement én
waardebehoud

WAAROM TEN HAG?

Wil je meer weten over ons vastgoedmanagement?

Administratief en financieel
VvE-beheer
Onderhoud en beheer van
gemeenschappelijke ruimtes
Vergaderingen en
communicatie via Twinq
Wet- en regelgeving en
risicobeheer
Begeleiding bij VvE-oprichting

VVE BEHEER

Neem dan gerust contact met ons op! Indien je dit wenst, kunnen wij je in een persoonlijk gesprek
verder informeren over de mogelijkheden. Je kunt ons bereiken via (053) 850 60 70.



ten Hag Enschede
Boulevard 1945 nr 20
7511 AE Enschede

053 – 850 60 70
enschede@tenhag.nl

ten Hag Almelo
Wierdensestraat 43
7607 GG Almelo

0546 – 45 85 45
almelo@tenhag.nl

ten Hag - Bisterbosch
jacob Catslaan 1
7314 LX Apeldoorn

055 – 303 00 30
apeldoorn@tenhag.nl

ten Hag Deventer
Brink 49
7411 BV Deventer

0570 – 66 69 99
deventer@tenhag.nl

ten Hag Doetinchem 
Plantsoenstraat 75
7001 AB Doetinchem

0314 – 33 24 91
doetinchem@tenhag.nl

ten Hag Hengelo
Burg. Jansenplein 30
7551 ED Hengelo

074 – 250 65 66
hengelo@tenhag.nl

Onze 12 ten Hag vestigingen



ten Hag Zutphen
Spittaalstraat 93
7201 EC Zutphen

0575 – 51 63 61
zutphen@tenhag.nl

ten Hag Zwolle
Vispoortenplas 8
8011 TH Zwolle

038 – 426 99 88
zwolle@tenhag.nl

Oosterhave makelaars
Julianaplein 5
7681 AX Vroomshoop

0546-641234
info@oosterhavemakelaars.nl

Onze 12 ten Hag vestigingen

Van Zeeburg Luimes & Lebbink 
Kerkstraat 4
7255 CB Hengelo GLD

0575-462359
info@demakelaarsvanbronckhorst.nl

Van Zeeburg Luimes & Lebbink 
Hengeloseweg 2
7021 ZT Zelhem

0314-624215
info@demakelaarsvanbronckhorst.nl

Van Zeeburg Luimes & Lebbink 
Dorpsstraat 19
7251 BA Vorden

0575-555733
info@demakelaarsvanbronckhorst.nl
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